CHAMBREDECOMMERCE American
FRANCOTCHEQUE | ox Chamber of
FRANCOUZSKO-CESKA Commercein the
OBCHODNIKOMORA Czech Republic

FRANCOUZSKO-CESKA OBCHODNI KOMORA
A AMERICKA OBGHODNI KOMORA

S1DOVOLUJI VAS POZVAT NA

MEETING

NEJRYGHLEJSI ZPUSOB, JAK ZISKAT NOVE KONTAKTY
BUDTE EFEKTIVNI - SEZNAMTE SE S 8 FIRMAMI BEHEM 80 MINUT!
TERMIN /10. LISTOPADU 2011 0D 18:00 ,
MISTO / HOTEL DIPLOMAT, SAL BELVEDERE, EVROPSKA 15, PRAHA 6

PROGRAM

18:00—18:30 Registrace

18:30 Uvitani hostt a vysvétleni
principu akce

18:40—19:20 1. ¢ast: 4 schiuzky

19:20—19:40 Prestavka s obcerstvenim

19:40—20:20 2. ¢ast: 4 schazky

20:20—22:00 Raut (restaurace CD Club)

Jazyk schizek: anglic¢tina

Podminky registrace:
Ucast je omezena na jednu osobu za kazdou
¢lenskou spoleénost.

Poplatek ¢ini 800 K& + DPH pro ¢leny
a 1600K¢ + DPH pro necleny.

Uhradu Ggastnického poplatku Vam budeme
fakturovat po konani akce. Zruseni pFihlasek
prijimame 4. listopadu, poté Vam budeme
nuceni Uctovat storno ve vysi 100% Ucastnic-
kého poplatku.

Partner akce:

diplomat

RSVP: seflova@ccft-fcok.cz

Lucie Seflova
Chambre de commerce franco-tcheque
Francouzsko-¢eska obchodni komora

IBC, Pobfezni 3,

186 00 Praha 8

TEL +420 224 833 090
FAX +420 224 833 093

www.speedbusinessmeeting.cz
www.ccft-fcok.cz

SPEED BUSINESS MEETING

Tento typ setkani poskytuje kazdému ucast-
nikovi béhem 8 desetiminutovych schlizek
typu one-to-one jedine¢ny prostor k pre-
zentaci produktt a sluzeb firmy, nastinéni
obchodni nabidky ¢i poptavky a k tomu, aby
se svym protéjSkem prodiskutoval mozZnosti
budouci spoluprace.

JAK AKGE PROBIHA?

— P¥i registraci obdrzite listek s ¢islem a pis-
menem A nebo B.

— Cislo odpovida ¢&islu stolu Vasi prvni schiizky.

— Jakmile zazni signal, bude mit kazdy
z obou UGéastnik( schiizky 3 minuty na to,
aby svému protéjsku prezentoval svou
spole¢nost véetné produktt a sluzeb.
Béhem zbyvajicich 4 minut pak mohou
probrat moznosti vzdjemné spoluprace.

— Po 10 minutéach opét zazni signal, ucastnici
s pismenem A zUstanou sedét u svych

stolt. U&astnici s pismenem B se pfesunou
k dal§imu stolu v pofadi.

— Ugastnici by méli kazdou schiizku po-
jmout jako pfileZitost k rozsireni sité svych
kontaktu. | v pfipadé, Ze se partnera Vase
sluzby a produkty netykaji nebo jej neoslo-
vuji, mGze mit ve svém okoli nékoho, kdo
by o né mohl mit zajem.

Pokud se Vas protéjsek ke stolu na prvni
schlizku nedostavi, organizatofi Vam poskyt-
nou misto u jiného stolu.



